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Sol / Pb x Nb = Opp  

Donc : 

(Sol / Pb x Nb) x (Sol / Pb x Nb) = Opp 2 

 

Si on trouve une bonne solution ¨ un probl¯me importanté 

Et si ce problème concerne un grand nombre dõindividusé 
 

Alors nous avons une opportunité  ! 
 

Si cette solution se combineé 

Avec une autre solution pour un autre probl¯me qui concerne aussi beaucoup de mondeé 
 

Alors nous avons une GIGANTESQUE OPPORTUNITE  !!! 
 
 

PROBLEME : Un risque pour notre santé  
 

                                          
 

Peut-°tre quõun jour cet affichage sera obligatoire sur nos téléphones mobiles  !!! 
 

Dõun c¹t® les fabricants et les op®rateurs nous disent quõil nõy a aucun dangeré 
 

De lõautre c¹t®, de plus en plus dõ®tudes scientifiques évoquent des choses graves é 

De plus en plus dõassureurs excluent les risques liés au téléphone portable de leurs garanties é 
 

Les m®decins tirent la sonnette dõalarme et les médias se décident enfin à relayer leurs inquiétudes  !!! 
 

Personnellement, je dois avouer que ce que jõai pu lire mõa fait peur pour moi et ma famille é 

 
 

Alors que penser  ? 
 

Que faire  ? 
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LA SOLUTION  : Se Protéger  !!! 
 

                
 

Les micro - ondes émises par le téléphone portable pourraient présenter un réel danger pour la santé.  
 

Si une solution existe  pour r®duire ces risquesé 

Si cette solution est simple, efficace et financi¯rement ¨ la port®e de toutes les bourses (25û)é 

Alors le  principe de précaution veut que nous nous protégions.  
 

Quand jõai d®couvert ce dispositif de protection...  

Jõavoue que jõavais quelques doutesé 
 

Mais je me suis dit  : 

« Si ce compensateur peut me permettre dõ®viter des probl¯mes de sant®é » 

« Si grâce à cette protection je gagne ne serait -ce quõun jour de vie en plusé » 

« Ça vaut bien 25û !!! »  
 

Effectivement, je travaille beaucoup par t®l®phone et jõavais constat® que: 
 

¶ Souvent jõavais « lõoreille qui chauffe »  

¶ Parfois mal au crane  en fin de journ®eé 
 

Depuis que je me prot¯ge, jõai constat® une r®elle diff®rence. 

Mon entourage constate aussi cette am®liorationé 

« ¢a valait donc bien 25û !!! » 

 

Comment ça marche  ? 
 

Le compensateur DBH  est une nouvelle version pour la protection électromagnétique des utilisateurs  

dõappareils issus de la technologie sans fil. 
 

Le compensateur  DBH assure une compensation ®lectromagn®tique locale qui prot¯ge lõutilisateur des ondes 

perturbantes émises par les appareils.  
 

Le compensateur dõondes DBH permet de r®guler lõ®nergie transmise par les appareils et assure ainsi un 

équilibre de notre système biologique.  
 

Les tests effectués  sur plusieurs sujets confirment lõefficacit®  du proc®d®. 
 

SANS  protection  une partie de l'énergie électromagnétique absorbée est convertie en chaleur  

Provoquant  une élévation de température qui peut dép asser 1,5 degré dans le tissu cé rébral  

AVEC protection  on constate un e ré gulation de cette propagation de chaleur .  
 

 

Le compensateur  DBH fonctionne aussi bien dans la bande des 900 Mhz que des 1800 Mhz, et ne perturbe en 

rien le bon fonctionnement des appareils,  tant en émission que réception.  
 

Le compensateur  DBH se pr®sente sous la forme dõun patch miniaturisé qui se colle au dos du téléphone.  
 

Cõest aussi simple que ­a ! 
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PROBLEME : Pouvoir dõAchat, Emploi pr®caire, Retraitesé 
 

                                             
 

De plus en plus de gens  connaissent aujourdõhui des probl¯mes financiersé 
 

Ils sõinqui¯tent pour leur avenir et celui de leurs enfants é 
 

Même en travaillant la vie devient chère et de plus en plus difficile  !!! 
 

Ils ont besoin et  envie dõaugmenter leurs revenusé 
 

Ils cherchent à s®curiser leur situation financi¯reé 
 

Ils souhaitent améliorer leur condition de vie é 
 

Ils sont pr°ts ¨ faire quelque chose pour changer en mieuxé 
 

Mais à part le « travailler plus  » proposé par le gouvern ementé 
 

Ils ne savent pas comment faireé 
 

Ils ne savent pas quoi faireé 

 

Pourtant des solutions existent  !!! 
 

 

 

LA SOLUTION  : Un second revenu, Devenir son propre patron  
 

                               
 

 

Des dizaines de millions de personnes  aujourdõhui dans le mondeé 
 

Ont créé et développent leur entreprise  depuis leur domicile pour gagner un second revenu.  
 

Beaucoup ne vivent que de ces revenusé 
 

Cette nouvelle fa­on dõentreprendre est mal connueé 
 

Pourtant un MILLIONAIRE sur cinq  a fait fo rtune dans ce métier  !!! 
 

Ils lõont fait, vous pouvez le faire !!! 
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Vous pouvez créer et développer VOTRE PROPRE ENTREPRISE :  
 

¶ Sans aucun risque  

¶ Sans formalités administratives lourdes et coûteuses  

¶ Sans expérience ni diplômes  

¶ Sans quitter la sécurité de votre emploi  ou de vos revenus actuels  
 

¶ Avec tous les atouts pour réussir  

¶ Avec un concept clef en main  qui a fait ses preuves  

¶ Avec tous les outils, les méthodes et les formations  dont vous pouvez avoir besoin  

¶ Avec le soutien dõun groupe et lõaide de toute une équipe 
 

Il vous suffit de trouver le bon concepté 

De profiter des structures  qui ont ®t® mise en place pour vousé 

Et dõapprendre ce m®tier en recopiant ce que ceux qui ont réussi avant vous ont fait.  
 

Cette solution professionnelle et financière  peut p ermettre à tout le monde de gagner plus . 
 

Non seulement vous pouvez le faireé 
 

Mais la LOI vous y encourage  !!! 
 

Depuis 1993, un statut spécial particulièrement avantageux  a été créé pour encadrer socialement et 

fiscalement ce type dõentreprise. 
 

Que vous soyez salarié, retraité, étudiant, chômeur é ou m°me d®j¨ chef dõentrepriseé 
 

Vous pouvez en profiter  !!! 
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Lõopportunit® 

 

Lõopportunit® DBH est n®e de la rencontre au bon endroit et au bon moment é 

Dõun produit ¨ tr¯s fort potentiel et du Marketing Relationnel en Réseau .  

 

Le marketing relationnel est une forme de vente directe basée sur le principe qui veut que : 

La meilleure publicit® pour un produité  

Est faite par des utilisateurs  satisfaits de ce produit  !!! 

 

Au lieu de payer de la publi cit® et des commerciauxé 

Les soci®t®s qui utilisent cette strat®gie de distributioné 

Proposent à leurs clients de gagner de lõargent simplement en faisant connaitre 

A leur entourage leurs produits par le biais du bouche- à- oreille.  

(voir le doc « Gagner de ƭΩŀǊƎŜƴǘ ŀǾŜŎ ƭΩŞǉǳƛǇŜ 5.I ») 

 

Cõest exactement ce qui sõest pass® avec les compensateurs !!! 
 

Il y a encore quelques semaines, le compensateur était vendu de façon traditionnelle  

Dans des magasins, des bureaux de tabacs ou sur internet.  

 

Début MAI  un professionnel du marketing relationnel  a acheté un compensateur.  

Le soir même il  sõest documenté  sur les réels dangers du mobile .  

Il décide  dõen commander de suite pour protéger  au plus vite sa ch®rie, sa m¯re, ses prochesé 
 

Dans les jours qui suivent,  la plupart  des heureux possesseurs de compensateursé 

Appellent pour en commander pour LEURS proches.  

 

Les gens VEULENT des compensateurs d¯s quõils savent que ç ça existe  » !!! 

Et leurs amis «  vendent  »  des compensateurs sans avoir rien à gagner  !!! 
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Le pr oduit de rêve pour le M arketing Relationnel  !!! 

On fait connaitre  simplement le produit et les gens veulent acheter  !!! 

 

Sõils le recommandent sans avoir rien ¨ gagner 

Et si tant de gens sont aujourdõhui ¨ la recherche de solutions pour gagner plusé 

 

Alors  en les rémunérant  pour leur publicité de bouche -à-oreilleé 

On peut les encourager à recommander encore plus !!! 

 

Très rapidement la décision a été prise de distribuer  les compensateurs  

Avec cette stratégie de distribution.  

 

Nous avons commencé dès la mi M ai à mettre en place la logistique .  

 

Le premier juin nous avons lanc® une phase dõ®tude en r®el  

Pour valider le concept  et mesurer le potentiel de cette affaire  

En y impliquant quelques amis et des professionnels du marketing.  

 

Les résultats ont dépassé toutes nos espérances.  

 

Nous avons donc décidé de donner à cette opportunité les moyens de son ambition.  

 

Cõest ainsi quõest n® le concept DBH.  

 
 
 
 
 
Document complémentaires : 
 

¶ DŀƎƴŜǊ ŘŜ ƭΩŀǊƎŜƴǘ ŀǾŜŎ ƭΩŞǉǳƛǇŜ 5.I 

¶ Principes de la société 

¶ Procédures de la phase de prélancement 


