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I-OBJET DE LA GARANTIE

Cette garantie couvre :
-le colt de la réparation de la crevaison

-le remplacement du pneumatique, si celui-ci pastréparable, avec une prise en
charge, au prorata de l'usure...

II-LIMITES DE LA GARANTIE

-Dans le cas d'une crevaison irréparable, le reseptent du pneumatique est limité a un par
an.

-Le vol et le vandalisme sur les pneumatiques nerggas pris en charge par cette option
d'assurance.

-les caractéristiques et références des pneumatéjremplacer, correspondront aux données
des constructeurs automobiles, selon le véhicule.

Si l'assuré veut faire remplacer son pneumaticalecgui d'une autre taille, alors la
différence de prix demeurera a sa charge.

-Si l'assuré creve, que le témoin d'usure est dépésprise en charge ne pourra s'appliquer,
pour éviter les abus...

La ccexistence de cette nouvelle option d’assuran@jec les différents produits
d'assistance existants, offriraient aux assurés, p&eur complémentarité, un service de
gualité inégalable dans le monde.

Important : cette nouvelle assurance peut s’inclure égalematans I'assistance des cartes
de paiements et des cartes de crédits.
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En France, il existe plus d& millions de vehicules en circulatio(véhicule particulier a
moteur 4 roues)

Le nombre de crevaisons en 2002 était de 3 milltmsites SOURCE MATMUT )

Le colt total des réparations de crevaison en 2002 élevé a

51 millions d'euros en France..

Mutualisons ce risque

Le contrdle technique est obligatoire tous les & aonc il y a une vérification systématique
des pneumatiques.

Le kilométrage annuel moyen est de 17 400km (soNSEE et AGIRA en 1990)
La durée de vie minimale d’'un pneumatique est de0f0km

A 1,5€ de cotisations mensuelles par assure :

Le Marche En France représente plus de 720 milliong'€ de CA/an
Une réparation de crevaisorcodte en moyennkEr€
Dans le MONDE, il existe plus de 460 millions déegiles particuliers en circulation
-En EUROPE plus de 3 milliards d'€ de CAfa (261 millions de véhicules
particuliers)
-En AMERIQUE  plus de 3 milliards de $ de CA/an(201 millions de véhicules
particuliers)
Soit unmarché mondial de plus de8,5 milliards d'€ de CA/an.
La spécificité de ce produit d’assurance est, q&iété protégé par un dépbt de marque,

dans les classes spécifiques liés a son activitéseepuissance stratégique, est qu'il n’existe
pas de synonyme.(lire dép6t INPI)
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Il demeure néanmoins le marché des crevaisonsigegétaoncernant :
- les camions
- les autocars
- les scooters et motocycles (vélos a voir)
- les avions...

En France, en Europe, et dans le reste du monde.....

EXCEDENT BRUT D’EXPLOITATION DU MARCHE GLOBAL FRANC AIS

CHARGES PRODUITS MARGES TAUX DE
BRUTES RENDEMENT

51 000 000 (1) 720 000 000 669 000 000 92.90% OPTIMISTE

210 000 000 (2) 720 000 000 510 000 000 70.80% PESSIMISTE

(1) 3 millions de crevaisons a 17€

(2) 3 millions de pneumatiques a remplacer. Sans tnnpte le prorata, qui réduira cette
estimation

La taxe fiscale sur les primes d’assurance autvoisine les 18%, soit plus de
120 millions d’€/an

L’impdt sur les sociétéverra son montant s’accroitre....
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BUSINESS
PLAN
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En France, chaque année, il y a 3 millions de ¢sewa chez les automobilistes (véhicules 4
roues a moteur).

Chaque année, tous les garagistes de France réparmamplacent les pneumatiques des 3
millions d’automobilistes victimes de crevaison.

I-PRESENTATION DU PROJET

Une crevaison est un risque, donc elle est aléatonprobable, mais elle demeure
probable.

Environnement et innovation commerciale, mutatiors besoins
Aucun assureur n’assure ce risque... hormis le emole

II-PRODUIT,MARQUE
Assurance crevaison-pneumatique

Cette marque a été déposé a I'INPI dans les dasseantes: 35, 36 et 37

Produits ou services désignés: Publicité ; gestion des affaires

commerciales, administration commerciale ; travaux de bureau. Conseils,

informations ou renseignements d'affaires. Bureaux de placements.

Gestion de fichiers informatiques. Comptabilité. Assurances ; affaires

financiéres affaires monétaires ; affaires immobiliéres. Caisses de

grévoyances. Constructions ; réparations ; services d'installations.
echappage ou vulcanisation de pneus.

ITT-MARCHE

Etude de marché

La méthodologie pour la réalisation de cette étlelenarché réside en trois points :
-La mutualisation du risque, répartie sur les matbilistes peut elle constituer un
avantage pour I'assuré?(40 millions d’automob@esirculation)

-Est-ce qu’il n’est pas plus avantageux pour baubbiliste, de ne pas s’assurer, et
supporter les couts lorsqu’il creve seulement?

Parce que l'incertitude demeure la regle esdentles probabilités.

-Comment présenter le produit pour qu’il déclenchez I'assuré I'acte de
souscription?

Une crevaison coute 17€

La cotisation annuelle couterait 18€, la cotisagst moins intéressante que le codt
ponctuel d’'une réparation de crevaison.

La mutualisation du risque permettra la priselerge, du remplacement du
pneumatique, si celui-ci nest pas réparable rskds conditions de I'assureur...
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CHARGES PRODUITS MARGES TAUX DE
BRUTES RENDEMENT

51 000 000 (1) 720 000 000 669 000 000 92.90% OPTIMISTE

210 000 000 (2) 720 000 000 510 000 000 70.80% PESSIMISTE

(1) 3 millions de crevaisons a 17€

(2) 3 millions de pneumatiques a remplacer. Samis tompte du prorata, qui réduira cette
estimation

L'environnement

La situation économique, pour tous les foyersdass) est a I'économie,
Comment réalise-t-on des économies dans la gestiorbudget?

En prévoyant les dépenses, et 'assurance esiteermot dans la prévention des
dépenses a envisager. Seule le risque est unesiéipattendue.

Le contexte

La mutation des besoins, dans les habitudes d®ounation des ménages francais,
s’articule au tour du « travail ». C’est la soudcefonctionnement d’un foyer pour
régler le loyer ou le crédit immobilier, la voieydes assurances, I'alimentation.

Aujourd’hui, I'argent ne circule plus, et on évidavoir de I'argent sur soi, pour éviter
de dépenser inutilement, ou alors on épargne.

L’assurance fonctionne par préléevement bancaii@@atique, si I'on peut éviter toute
dépense inattendue, en la budgétisant dans lasstiauto....sans que cela se
ressente!!!

Et éviter une grosse dépense d’un coupalors pourquoi ne pas éviter....

La situation actuelle par rapport a ce produit

Le Manufacturier Michelin fidélise ses clientslear proposant une garantie
dommages pneumatique, Kléber aussi, une de sdedil..

Lorsqu’un client Michelin ou Kléber créve, le dépage est compris, pour le conduire
au garage le plus proche, afin de réparer ce patgue voire de le remplacer, si
nécessaire, au prorata de I'usure, toujours.

Ce systeme de fidélisation lui confere la notéred’il a toujours eu, c’est quasiment

une marque de luxe dans le pneumatique. Les gliemessentent bien a la caisse du
garage.

Sauf que Michelin est un Manufacturier, et le DéEye jusqu’au garage est effectué
par AXA Assistance..

Toutes les automobiles, ne sont pas équipés deraigues Michelin.

Pour atteindre tous les automobilistes, il fautsea par I’/Assurance.
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Que chacun exerce efficacement son métier, leseags vendent des assurances, et
les manufacturiers produisent des pneumatiques.

La demande
En France, il existe 40 millions d’automobilisescirculation.

Le tarif mensuel 1,5€
Le marché potentiel annuel sera de 720 millions €

Pas de concurrence, plutot un répartition des plarimarché, puisque chaque
assureur, mutuelle ou banque le proposera aisesscl.

Les opportunités de développement et les avantayesirrentiels résideront, dans la
gualité du service apporté a I'assuré, et son Mixtiplier les accords avec les
garagistes marquera l'efficacité et la qualitérditement du sinistre
(proximité/temps).

Le prix indiqué est une base révisable, ainsilgs¢ermes contractuels, selon la
politique de I'entreprise exploitante.

IV-STRATEGIE DE DEVELOPPEMENT ET PLAN D'ACTION

Business model

Je céderai des licences d’exploitation non-exegssde la marque a tous les assureurs
qui souhaiteront I'exploiter.

Le prix de Base est fixé a 1 € euros par véhiealportefeuille et par an

(ex: une mutuelle posséde 3 millions d’automokalesurées chez elle, ca fera 3
millions d’euros par an a verser comme droit dleiation de la marque)

Stratégie produit
Mon but est d’atteindre les 40 millions d’autondebien circulation, donc tous les

assureurs, les mutuelles, les banques et lesrgotesirs automobiles fédérant ces 40
millions d’assurés.

Stratégie production
Réunir tous ces acteurs(mutuelles, assureursubarej constructeurs auto) et leur
proposer communément leur part de marché respectiv

Stratégie commerciale

Le droit d’utilisation de la marque conféreraasbureur le droit de I'exploiter
juridiguement, dans ses contrats.

La lisibilité pour les assurés dans la sémantapia marque, donc du produit...

Une seule et méme appellation pour un seul risquemme bris de glace, omega3 ou
assurance chomage, etc.....
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V-ORGANISATION DES MOYENS A METTRE EN OEUVRE

Organisation et moyen humains
Pour I'exploitation du produit, les acteurs dextarché n’ajoutent qu’un produit
d’assurance supplémentaire a leur gamme

Les Movyens techniguesont déja existants, les plateformes, les sociBéssistance et les
sociétés de dépannage....ainsi que les garages aye@qui, ils travaillent déja...

Ce surcroit d’activité, entrainera un surcroitidgtement de nouveaux sinistres,
Mais également un Chiffre d’Affaire supplémentairtorte valeur ajoutée...

CONCLUSION

Obijectif a moyen terme
La déclinaison de cette assurance a d’autreslé&sle véhicules
(motos, scooters, camions, autobus, avions, vélgs...

Objectif a long terme
Exporter cette innovation Franco Francaise...inari& dans le Monde
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Vous venez de recevoir un nouveau commentaireaguindtolancement de I'assurance
crevaison-pneumatique®. (paru le 20/02/2009 joudedlautomobileyle la part de christine.

Bonjour,

je suis tombé sur votre site par I\'info d\'un gmour avoir déja crevé, j\'adhére
complétement a votre offre. Mais chez quel assypais-je la trouver ??

Merci d\'avance.

Une automobiliste qui a déja du payer de sa poalréparation de sa roue.
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2, Place de la croix du jubile

95180 MENUCOURT
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MA BRAZI SLe'lplumu, 2, Place da lu ool oy ubilé, 85180
MENUCCUAT.

Mardatire ou destinat@ire do 1 corraspandancs :
MR ARAZI arérhma 2, Placa oo I8 omiz du unlla, 85180
MENUGCURT,

ASSURANCE CREYAISON-PNEUMATIQUE
INSURANCE PUNCTURE - TYRE
SEGURO PINCHAZO-NEUMATICO

Produlta ou sarvices daelgnds: Publeitd . geation des aMaires
adminisiration commencials ; vaveLx 08 bureay, Conseds,
indorMANona DU rendaigemenis d‘ma Bureaus du placenments.
Gestion oa fichiara infar : aMaires
l‘nsndiraa aflalres monétaires ; aﬂums Immeofieres, Calsses da
. CONSIUCEONS ; MDATATONG | SETACES d"mLaIMI-:m

R’Imﬂ cu wh:anlaa‘nm 8 preus.

Clazzes de prodults ou services: 24, 36, 37,
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SterHANE BRATIT

[=3 87 roe des Trons Fréves Béjard
33500 Libowrne

B 06 86 00 6536

DoMAINES DE COMPETENCES

ERELATIONS PUBLIQUES
Création d’un résean relationne] aver les Ministéres, Préfectures, Collectivités Territoriales, Associahions
Recharche de sponsors, mecénes ef partenares aupres de Sometes, Fondations et Institutions
Orgamisation de mamifestations, d’événements médiatiques et de conférences de Presse
Conception de supports de communication et de presse
Mise en e d'achons de commundcation
Chrgamisation et geshion des activités matérielles, admimistratives et budgétaires des actions de conmmmication
COMPTABNITE-CESTION
Compitabihite Geperale (Clients, Fourmisseurs, TVA, Paze, Charges Sociales, DADS) avant Bilan
Compiabalite approfondie (fusions, absorpiion, sugmentation et reduction de capatal)
Etudes de marché organisafion de 1'entreprise
Confrole de gestion
JURIDIQUE
Dwoirts des Sociétés, fiseal, du erédit, social, des procédures collectives, droit pénal et penal des affaires
Gestion des elances et itipes avec contentieuns

DNACFMEN

Coordination de fous les comutes locanx « Stop la viclence ».
Montage, conduite ef suni de projet nationamx.

ILDVOBITIER
Promotion tmmobiliére, marchand de biens, négociations, locations, syndic, wham sme-cadastre. .

FoRMATION
1999 Traiming pour 1" Association Stop la Vielence avec Jean Charle: ELLFER
1998 Dhiplome d'Etudes Compiables et Financieres — Gironde Sur Dhropt
1992 BTS Comptabilité Gestion en contrat de qualification - Pans
19491 Deng de Droit (1%~ amnée) — Epinay sur Saine
1950 Baccalauréat &2 {Comptabilité Gestion) - Sarcelles

ENGCAGEMENTS ASSOCIATIFS

2006 -2007 ERESPONSABLE DU COMITE Sponsor, relations publiqgues et presse des Bleus de 5t Ferdinand
2001 a ce jour VICE PRESIDENT de 1" Associabion Urban Ball (www.urbanball com)
1998 — 1999 FONDATEUR ET COORDINATEUR NATEOMNAL de 1" Association STOP LA VIOLENCE
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